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Calendrier 2023 - Premier Semestre

1D 1|M 1 | M|Référent Handicap (1 jr) 1] 1|L 1| J |Référent Handicap (1 jr)
Créer un climat de . . E réputation et Créer un climat de
. . Les bases pour manager Négociation commerciale . . .
2 [ L |confiance avec ses clients | 2| J L . 21J . 2|D 2 | M]recrutement en ligne (1 2 | V |confiance avec ses clients
. une équipe (2 jrs) complexe (2 jrs) . .
(1jr) jour) (1ijn)
Prospecter avec les Les bases pour manager Négociation commerciale , . . Prospecter avec les
3 , . . 3|V .. 3|V 3 | L |Réseaux sociaux (1 jour) 3IM] ., . . 3]S
réseaux sociaux (1 jour) une equipe complexe réseaux sociaux (1 jour)
41M 41S 41S 41M 41 41D
51 G’ér’er les. relatior?s 5|p 5|p 5| M Glér’er les. relatior}s 5|v D’éveloppemen.t d'un . 5 | L |Manager a distance (2 jrs)
teléphoniques (1jr) télephoniques (1jr) réseau professionnel (1jr)
6 | V |Référent Handicap (1 jr) 6 | L |Manager a distance (2 jrs) | 6 | L |Réseaux sociaux (1 jour) 6[J 6[S 6 | M|Manager a distance
715 7 | m|manager a distance 7 m 71y Condu1r.e les entrgtlens 7o m C(,)nva?nc.re et shlmposer en
professionnels (1 jour) negociation (3 jrs)
slp slm Les bases de la. pr1se.en 8lm C(,)nva?nc.re et s.lmposer en sls slL sl C(,)nva?nc.re et s'imposer en
parole en public ( 2 jrs) négociation (3 jrs) négociation
L i i i L i i
9| 1 [Réseaux sociaux (1 jour) 9|, es bases de la. prise en 9l C(,)nva?nc.re et s'imposer en 9lp 9|m es b,ase.s pour.manager 9lv C(,)nva?nc.re et s'imposer en
parole en public negociation une equipe (2 jrs) negociation
10l m Les 8 pllll.ers de.lefflcaCIte 10l v Les 8 pllll.ers de.lefflcaCIte 10l v Cc’)nva?nc‘re et simposer en 10l L 10l m Les b,ase.s pour manager 10l s
commerciale (1jr) commerciale (1jr) négociation une equipe
11| M|Saffirmer a loral (1 jour) |11|S 1] S 11| M|Saffirmer a loral (1 jour) |[11]J 11| D
12| J 12| D 12| D 12| M 12| V |Formation RGPD (1 jour) 12| L [La gestion du stress (1 jr)
13| V |Formation RGPD (1 jour) 13| L [La gestion du stress (1 jr) |13| L |[Formation RGPD (1 jour) 13| J 13] S 13| M
14| S 14| M 14| M 14| V |La gestion du stress (1 jr) |14]| D 14| M|Réseaux sociaux (1 jour)
Décoder la communication E réputation et Décoder la communication
15| D 15| M . 15| M |recrutement en ligne (1 15| S 15| L |Réseaux sociaux (1 jour) 15| J .
non verbale (1 jr) . non verbale (1 jr)
jour)
Argumenter, persuader Prospecter avec les Gerer les situations RH Gerer les situations RH Comment répondre aux
16| L[S P ' |1e| g |rosPECter @ _ 16| J |délicates au quotidien  [16|D 16| M|délicates au quotidien  [16] v|-OmTMENt reP )
influencer (2 jrs) réseaux sociaux (1 jour) . . objections clients (1 jour)
(1 jour) (1 jour)
171 M ,'Argumenter, persuader, 17l v Condu1r.e les entreﬁens 17l v Prospecter évec les. 17l L G'erfer. les comportements 171 M 17 s
influencer professionnels (1 jour) réseaux sociaux (1 jour) difficiles (1 jour)
18| M 18] S 18| S 18| M 18| J 18| D
19| J |Commercial Junior (2 jrs) |19] D 19| D 19| M|Préparer Qualiopi (3 jrs) 19|V 19| L |Préparer Qualiopi (3 jrs)
20| V |Commercial junior 20| L |Préparer Qualiopi (3 jrs)  |20| L |Préparer Qualiopi (3 jrs) [20| J |Préparer Qualiopi 20| S 20| M|Préparer Qualiopi
21| S 21| M|Préparer Qualiopi 21| M|Préparer Qualiopi 21| V |Préparer Qualiopi 21| D 21| M|Préparer Qualiopi
22| D 22| M|Préparer Qualiopi 22| M |Préparer Qualiopi 22| S 22| L |Préparer Qualiopi (3 jrs) |22]| J
Développez la satisfaction Cohésion dequipe et
23| L |Préparer Qualiopi (3 jrs) 23| J pp. . 23| J |performance collective 23| D 23| M|Préparer Qualiopi 23| V |Réseaux sociaux (1 jour)
de vos clients (2 jrs) .
(2 rs)
, L Développez la satisfaction Cohésion d'équipe et . . . , Lo
24| M|Préparer Qualiopi 24| V de vos clients 24| V performance collective 24| L |Référent Handicap (1 jr) |24| M|Préparer Qualiopi 24| S
25| M|Préparer Qualiopi 25| S 25| s 25| M D’eveloppemen.t d'un . 25| De\'/eloppez son leadership 2o
réseau professionnel (1jr) (2 jrs)
26| J 26| D 26| D 26| M 26| v [Développez son teadership [26] L |STe" (€ retations
téléphoniques (1jr)
pond .. . . A s der, L de la pri A , der,
27| v Cornm@t rep.\on re agx 27| L |Référent Handicap (13r)  |27] L .rgumenter Persua er 27| 5 |kes bases de a.prlse.en 27l < 27| M .rgumenter Persua er
objections clients (1 jour) influencer (2 jrs) parole en public ( 2 jrs) influencer (2 jrs)
28l < 28| M 28| M Argumenter, persuader, 28| v Les bases de la' prise en 28l D 28| M Argumenter, persuader,
influencer parole en public influencer
29| D 291 M 29| S 29| L 29| J
30| L [Teams (1 jour) 30| J 30| D 30| M|Référent Handicap (1 jr) |30] V|Saffirmer a loral (1 jour)
31| M 31|V 31| M
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Calendrier 2023 - Second Semestre

Juillet Aolit Septembre Octobre Novembre Décembre
1ls 1M P!'ospecter z.avec les. 1lv Cornm(.ent rePondre ayx 1lo 1M 1lv P!'ospecter z.ivec les.
réseaux sociaux (1 jour) objections clients (1 jour) réseaux sociaux (1 jour)
2|D 2|M 2(S 2 | L |Manager a distance (2 jrs) | 2 | J |Référent Handicap (1 jr) 2(S
3 | L |Référent Handicap (1 jr) 31 3|D M|Manager a distance 3 | V|Formation RGPD (1 jour) 3|D
4(M 4| V|Formation RGPD (1 jour) 4| L |Référent Handicap (1 jr) 41M 4(S 4| L |Réseaux sociaux (1 jour)
E réputation et E réputation et Décoder la communication E réputation et
5 | M|recrutement en ligne (1 5]S 5 | M|recrutement en ligne (1 5(J . 5D 5 | M|recrutement en ligne (1
. . non verbale (1 jr) .
jour) jour) jour)
6 [ J |[Manager a distance (2 jrs) | 6 | D 6 | M|S'affirmer a loral (1 jour) | 6|V ,eveloppemen.t dun . 6 | L |Commercial Junior (2 jrs) | 6 | M
réseau professionnel (1jr)
7| v {Manager a distance 1 Cf)mmunlcaFlon non- 71 Les bases de la. pnse'en 71 7 | |commerciat junior 71 Developgez la sat'lsfactlon
violente (1 jour) parole en public ( 2 jrs) de vos clients (2 jrs)
8ls glm Les b’ase.s pour.manager slv Les bases de la. prise en sl 8lm Les b,ase.s pour.manager glv Developpez la satisfaction
une équipe (2 jrs) parole en public une équipe (2 jrs) de vos clients
9D 9| m Les b’ase.s pour manager 9l ol L P’rospecter ?VGC les. 9l Les b’ase.s pour manager 9ls
une équipe réseaux sociaux (1 jour) une équipe
10| L |Préparer Qualiopi (3 jrs) 10| J 10| D 10| M 10| V 10| D
11| M|Préparer Qualiopi 11| V[Teams (1 jour) 11| L |Réseaux sociaux (1 jour) 11| M|La gestion du stress (1 jr) |11] S 11| L |Référent Handicap (1 jr)
12| M|Préparer Qualiopi 12| S 12| M 12 J 12| D 12| M
13| 4 |Peveloppement dun 13|D 13| M |Préparer Quatiopi (3 jrs) | 13] v [CETe" tes retations 13| L |Préparer Qualiopi (3 jrs)  |13| M|Préparer Quatiopi (3 jrs)
réseau professionnel (1jr) P T3] téléphoniques (1jr) P Pris) P PriZ)
14| V 14| L 14| J |Préparer Qualiopi 14| S 14| M|Préparer Qualiopi 14| J |Préparer Qualiopi
15| S 15| M 15| V |Préparer Qualiopi 15| D 15| M|Préparer Qualiopi 15| V |Préparer Qualiopi
16| D 16| M|Préparer Qualiopi (3 jrs) 16| S 16| L 16| J 16| S
17| L 17| J |Préparer Qualiopi 17| D 171 M 17| V |La gestion du stress (1 jr) |17| D
Argumenter, persuader Convaincre et simposer en Gerer les situations RH Négociation commerciale
18| M|. g ’[.) ’ 18| V |Préparer Qualiopi 18/ L) ., . . P 18| M [délicates au quotidien 18| S 18| L s .
influencer (2 jrs) négociation (3 jrs) (1 jour) complexe (2 jrs)
19| m Argumenter, persuader, 19l s 190 M C(,)nva?nc.re et s'imposer en 19| J Argumenter, Persuader, 19/ D 190 M Négociation commerciale
influencer négociation influencer (2 jrs) complexe
20! J C'ommum'ca.tion non- 20l p 20l M Cc’Jnva?'nc‘re et simposer en 20l v {xrgumenter, persuader, 20! L Conduilte les entrgtiens 20l m gzrfisr]:wg:ceeqs;[l)lz:ttive
violente (1 jour) négociation influencer professionnels (1 jour) @ jrs)
Prospecter avec les Conduire les entretiens Communication non- Comment répondre aux Cohésion d'équipe et
21| V|, . . 21| L . . 211 J| . . 21| S 21| M| . . . 21| J .
réseaux sociaux (1 jour) professionnels (1 jour) violente (1 jour) objections clients (1 jour) performance collective
22| S 22| M 22|V 22| D 22| M 22|V
23| D 23| M|Référent Handicap (1 jr) |[23] S 23| L 23| J 23| S
24| L |La gestion du stress (1 jr) |24 J 24| D 24| M |Référent Handicap (1 jr) [24| V|Teams (1 jour) 24| D
Développez la satisfaction Creer un climat de Négociation commerciale
25| M PP , 25 V |confiance avec ses clients [25|L] > : 25| M |Préparer Qualiopi (3 jrs)  [25] s 25( L
de vos clients (2 jrs) (1 jr) complexe (2 jrs)
D facti PSS -
26! M eveloppez la satisfaction 2| < 2| M Négociation commerciale 26| J |Préparer Quatiopi 26! D 2| M
de vos clients complexe
27| J 27| D 271 M 27| V |Préparer Qualiopi 27| L 271 M
28] v [Réseaux sociaux (1 jour) 28| L Décoder la com.mumcat1on 28| DeYeloppez son leadership 28l s 28l m G.er.er. les comportements 28|
non verbale (1 jr) (2 jrs) difficiles (1 jour)
Gérer les relations , .
29| S 29| M|, .., . . 29| V |Développez son leadership |29| D 291 M 29|V
téléphoniques (1jr)
30| D 30| M 30| S 30| L |Réseaux sociaux (1 jour) 30| J [S'affirmer a loral (1 jour) |30] S
31| L 31| J 31| M 31| D
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